PDFtoPILL: LEvoluzione della
Didattica Digitale Intelligente v
Trasformare documenti complessi in micro-learning certificato. m e d I C I . It

Precisione tecnica, zero allucinazioni, workflow produttivo.

Powered by JAD System & ECMmedici
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Il Paradosso della GenAl nel Settore Professionale

Generalist Al (Gamma, NotebookLM) Vertical Al (PDFtoPILL)
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Il Problema: Gli strumenti generalisti eccellono nella creativita ma falliscono nella precisione.

Il Rischio: In ambiti medici e legali, I'allucinazione dell'lA € un rischio legale.

La Realta: Nel settore ECM e professionale, la creativita non serve. Serve la correttezza.
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La Soluzione: Content Repurposing Automatizzato

Che cos'e:

medicl.lt

ECH ECM Micropills Generator ’ Un pﬂrtale digitale ChE tFESfﬂrma

documenti statici in asset
didattici multimediali.

____ Output: Assetj Il Risultato:

Multimedial Generazione automatica di script,
slide PowerPoint e filmati, pronti
per I'esportazione SCORM.

??????

Filosofia:

Non creazione dal nulla, ma
trasformazione di materiale gia
validato.

Input:
PDF Statico
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Perche siamo diversi: Generazione vs. Preservazione

Competitor Generalisti PDFtoPILL
_— Creare nuovi testi b | i Mantenere coerenza
Obiettivo (Brainstorming) Qﬁ didattica (Compliance)
Alta variabilita Minimizzazione
Output creativa ? allucinazioni
Workflow Black Box Logic Human-in-the-loop i
(Validazione Scientifica) §e<4/

L'lA e allenata specificamente per aderire rigorosamente al documento sorgente.
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Il Flusso di Lavoro JAD: Efficienza e Controllo
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1. Upload 2. Drafting Al 4. Produzione 5. Output LMS
3. Human Review

Passaggio Cruciale: Validazione
del Comitato Scientifico
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Tecnologia Proprietaria e Brevetto 2026
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IP Asset
Domanda n.

(20/01/2026)

Ottimizzazione

Gestione intelligente
CPU/RAM per ridurre
latenza.

Efficienza

Riduzione token
LLM per abbattere i
costi operativi.

S. Miraglia

Autori

Fabio Pellini,

Manuel Lucania,
ECMmedici.it
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Mercati Target ad Alta Compliance
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Sanita (ECM) Professionisti - | Settore Classificato

Ospedali, Farmacie. Commercialisti, Ingegneri. Militare, PA.
Digitalizzazione protocolli Utenti time-poor. Ambienti Air-gapped.

medici. / | / | . . /
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Il Prodotto: Micropillole Certificate

6-7 Minuti

Mobile-First

_ (Retention Ottimizzata) |

r ™

Quiz Validati

(Soglia 75%) .

,, S

Design L]
Certificati
Auto-generati J
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Sicurezza: Il Vantaggio On-Premise

A\ Air-Gapped Ready: Hardware Dedicato: . _
ﬂ Soluzione per reti Esecuzione LLM Eg:::g i:ﬂfﬂ?a s
protette classificate locali su workstation clolid bubbiic
(Militare/Gov). 192GB RAM. P '
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Roadmap di Sviluppo e Go-to-Market 2026

Aprile 2026 Maggio 2026 H2 2026
Rilascio MVP (V0.1) Produzione Commercializzazione
& Integrazione 2-3 Corsi Pilota B2B & Enterprise

ecmmedici.it

it

ECMmedici.it




Modello di Business

SaaS B2B Enterprise / Classificato
€1.000 / mese €50.000 Setup
Per Provider e + €10.000/anno Manutenzione.
Grandi Entita Hardware Dedicato.

Licensing

Partnership

Licenza motore JAD

per terze parti

ECMmedici.it



Proiezioni Finanziarie

€350k - €400k

Stime conservative basate
su pipeline esistente
(15 clienti core).
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Il Team e I'Expertise

\Jo

F. Pellini Manuel Lucania S. Miraglia
Sviluppo Tecnico Sviluppo Tecnico Strategia & IP

-

Asset Chiave: Know-how verticale EdTech & Brevetto JAD.
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Perche Investire in PDFtoPILL

969 @ Vantaggio Tecnologico:
Brevetto depositato per

efficienza e costi.

- @ Barriera all'Ingresso:
Soluzione verticale per
mercati “Zero Errori”.
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& Trazione Immediata:
MVP pronto Aprile 2026
con clienti pilota.
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ECM

medicil.it

Contatti

ECMmedici / Progetto PDFtoPILL
Riferimento: F. Pellini
Website: ecmmedici.it
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